
Ferrara Verrà presentato 
ufficialmente il tre ottobre 
a un evento dedicato pro-
prio  all’analisi  dei  dati  e  
agli strumenti a disposizio-
ne del sistema turistico ma 
intanto il nuovo indicatore 
turistico “Ferrara Tourism 
Index” elaborato dal con-
sorzio Visit  Ferrara con il  
software  HBenchmark  è  
già a disposizione di quan-
ti, operatori turistici e non, 
volessero avere informazio-
ni prospettiche su occupa-
zione camere o prezzi medi 
di vendita, tra le altre cose, 
e programmare al meglio i 
servizi turistici. 

Un negozio, solo per fare 
un esempio,  notando nei  

prossimi 15 giorni, l’occu-
pazione quasi totale delle 
camere in una determinata 
giornata  potrebbe  infatti  
decidere di aprire, se nor-
malmente quel giorno re-
sta chiuso, o tenere aperto 
più a lungo riorganizzando 
i turni del personale. «Sono 
dati che possono aiutare la 
città ad essere più organiz-
zati e preparati e a fornire 
un servizio migliore – han-
no detto gli albergatori Ni-
cola  Scolamacchia,  presi-
dente di Visit Ferrara, e Ze-
no  Govoni,  membro  del  
consiglio di amministrazio-
ne – e siamo gli unici in Ita-
lia che rendono pubbliche 
queste informazioni». 

Tre le principali caratteri-
stiche del  nuovo sistema: 
«Mentre nel turismo di soli-
to commentiamo i dati sto-

rici questo analizza i  dati  
prospettici e ci parla quindi 
del futuro. La seconda ca-
ratteristica rilevante è che 
spesso nel turismo si parla 
di quantità, quanti turisti, 
quanti pernottamenti, rara-
mente invece di valori eco-
nomici. Questo strumento 
accanto alla quantità, quan-
te persone si prospetta che 
vengano nei prossimi gior-
ni, ci dice anche qual è il va-
lore economico, a quali va-
lori vengono vendute le ca-
mere, qual è in definitiva la 
ricaduta economica sul ri-
cettivo. Inoltre è un indica-
tore che pesca da dati reali: 
spesso quando si parla di fu-
turo e di dati prospettici si 
parla di stime, il software in-
vece lavora interfacciando-
si direttamente con i siste-
mi gestionali degli alberghi 
quindi pesca le prenotazio-
ni reali che hanno gli alber-
ghi in quel momento e lo fa 
tutti i giorni. Dati reali quin-

di visto che il progetto rac-
coglie un panel di dieci al-
berghi  che  per  Ferrara  è  
quasi il 60% della capacità 
ricettiva della città. E oggi 
vogliamo rendere pubblici 
in maniera gratuita questi 
dati». 

Il report sarà disponibile 

ogni lunedì, lo si potrà rice-
vere inviando la  richiesta  
all’indirizzo assistenza@vi-
sitferrara.eu.  I  numeri  
dell’ultimo report del 4 set-
tembre intanto sono con-
fortanti: «Abbiamo più pre-
notazioni e a prezzi più al-
ti». Dal 4 settembre al 4 otto-
bre si calcola, per esempio, 

un’occupazione  al  51%  
(+3,8 rispetto al 2022); un 
prezzo  medio  di  vendita  
delle camere a 112,7 euro 
(+24,4  euro  rispetto  al  
2022); e un prezzo medio di 
vendita delle camere distri-
buito su tutta la capienza 
dell’hotel  di  57,3  euro  
(+15,8  euro  rispetto  al  
2022). 

Si analizzano anche i ca-
nali di vendita dal 4 settem-
bre al 4 ottobre: canale di-
retto-offline  per  il  37,1%,  
tour operator per il 30,9%, 
canali tipo booking per il  
27,1%, diretto-sito web per 
il 4,9%. «Quel 31% che arri-
va con tour operator – ha 
sottolineato Scolamacchia 
– è da valutare, sono quelli 
che  devono  pianificare  e  
questo ci fa capire quanto 
sia importante la pianifica-
zione turistica per la nostra 
città». ●

Giovanna Corrieri
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Nicola Scola-
macchia 
e Zeno Govoni 
di Visit Ferrara
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Tre novità
Questo 
sistema 
analizza dati 
prospettici, 
i valori 
economici 
e non solo 
il numero 
dei turisti, 
e si rifà a dati 
reali diffusi 
dagli alberghi

Anche a Ferrara

◗Debutta nei bacini di Bolo-
gna e Ferrara il nuovo bonus 
finanziato con le risorse del 
Fondo Nazionale Trasporti e 
“costruito” dalla Regione Emi-
lia-Romagna a sostegno della 
sharing mobility. A partire dal-
le ore 12 di lunedì 11 settem-
bre 2023, tutti i maggiorenni 
possessori di un abbonamen-
to Tper al trasporto pubblico 
locale, anche agevolato, com-
presi quelli gratuiti distribuiti 
dalla Regione a beneficio degli 
studenti, hanno diritto ad utiliz-
zare un bonus gratuito spendi-
bile in automatico ad ogni no-
leggio di sharing. Tper, azienda 
del trasporto pubblico locale 
dei bacini di Bologna e Ferrara, 
ai sensi della norma, svolge le 
funzioni di soggetto attuatore 
di questa azione di sostegno 
alla mobilità condivisa e ha 
predisposto un regolamento, 
che è stato poi recepito dalla 
Regione, che prevede sconti 
da un minimo del 10% ad un 
massimo del 100%, per la mo-
bilità. Corrente, lo sharing del 
gruppo Tper, in questo ambito 
assicura uno sconto del 100% 
fino a un massimo di 10 euro 
per ciascun noleggio. 

In pratica, sarà possibile 
aprire una corsa e utilizzare la 
vettura (a Bologna, Ferrara, 
Imola e Casalecchio di Reno) o 
lo scooter (disponibile a Bolo-
gna città) per 41 minuti, molto 
più del noleggio medio, senza 
pagare nulla. E questo non 
una volta soltanto, ma ogni 
volta che si apre un nuovo no-
leggio. È, quindi, possibile ef-
fettuare anche più noleggi 
nell'ambito della medesima 
giornata, sapendo che i primi 
10 euro di costo di ciascun 
noleggio sono interamente 
coperti da un bonus che si rica-
rica in automatico. ●
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Bonus Tper
agli abbonati
per il noleggio

Il nuovo indicatore 
Viene elaborato 
dal Consorzio Visit 
Ferrara con il software 
HBenchmark

Gian Luca 
Santi 
Laureato in 
Economia e 
Commercio 
ha iniziato
la sua carriera 
professionale 
presso la Dire-
zione Centrale 
della Banca 
Commerciale 
Italiana

Il prossimo 3 ottobre 
È in programma un
evento sull’analisi dei 
dati e di presentazione 
del nuovo strumento 

Il nuovo report di Visit Ferrara sui pernottamenti
«Dati prospettici per preparare al meglio i servizi»

Ferrara Il Consiglio di Ammini-
strazione di Bper Banca ha nomina-
to il Vice Direttore Generale Gian 
Luca Santi, quale Chief Financial 
Officer.

Gian Luca Santi - laureato in Eco-
nomia e Commercio - ha iniziato la 
sua carriera professionale presso la 
Direzione  Centrale  della  Banca  
Commerciale Italiana (ora Intesa 
Sanpaolo).  Dopo  aver  maturato  
esperienze manageriali,  prima in 
Gruppo Ferruzzi Finanziaria/Mon-
tedison, poi in Rolo Banca e Banca 
Popolare  di  Novara,  dal  2003  al  
2008 ha ricoperto il ruolo di Vice Di-
rettore Generale in Banca Antonve-
neta ed è stato membro del Top 

Executive Group di ABN-AMRO. Il 
suo percorso professionale è prose-
guito in Monte Paschi di Siena e 
successivamente in Unipol Grup-
po S.p.A. quale General Manager 
con responsabilità per le aree di Pia-
nificazione Strategica, Controllo di 
Gestione, M&A, Investor Relations 
e Comunicazione. 

Dall’ottobre 2022 Gian Luca San-
ti  è  Vice  Direttore  Generale  di  
BPER Banca S.p.A. 

Attualmente ricopre altresì le ca-
riche di Consigliere di Arca Hol-
ding S.p.A., e anche di Bancomat 
S.p.A. e del Fondo Interbancario di 
Tutela dei Depositi (FITD). ●
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Bper, il vice direttore Santi
nominato Chief Financial Officer
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◗Economia
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